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PROGRAM SZKOLENIA

„Zapobieganie ryzykom w eksporcie wraz ze strategią zabezpieczania i finansowania transakcji międzynarodowych”
 19 luty 2019 r., Konin
Budynek WORD, I piętro, sala 128, ul. Zakładowa 4b, 62-510 Konin
Prowadzący: Grzegorz Bratek
9.30 -10.00
	9.30 -9:55
	Rejestracja uczestników 



	10.00 – 11.00
	1.
Ryzyko w transakcjach zagranicznych, czyli przed czym warto się zabezpieczyć w transakcjach międzynarodowych

2.
Na jakie ryzyko narażony jest eksporter?

3.
Od ryzyka towaru do ryzyka kontrahenta

4.
Ryzyko kursowe i sposoby jego ograniczenia

5.
Sposoby sprawdzenia partnera handlowego przed podjęciem współpracy oraz niwelacja ryzyka w czasie współpracy zagranicznej

	11.00 -11.15 
	Przerwa  


	11:15 – 13.00 
	1. Umowa handlowa jako sposób na zabezpieczenie transakcji 

· Sposoby zawierania umów

· Pułapki w negocjacjach

· O czym nie możesz zapomnieć w kontrakcie eksportowym

· Sąd właściwy a prawo właściwe w kontraktach

· Praktyczne stosowanie sądu arbitrażowego

· Kontrakt na wschodzie vs  na zachodzie

2. Odpowiednie wykorzystanie reguł INCOTERMS jako sposób ograniczenia ryzyka eksportowego

3. Kredyt kupiecki czy przedpłata? – formy płatności w handlu międzynarodowym

· Praktyki na różnych rynkach zagranicznych

· Kredyt kupiecki, a ryzyko eksportowe

· Korzyści dla eksportera płynące z zastosowania kredytu kupieckiego

4. Odroczenie płatności na przykładzie Niemiec, Szwecji, UK, Włoch, Rosji,  oraz innych krajów



	13.00 -13:30
	Przerwa ( Lunch) 


	13.30 – 16.00
	5. Terminowość płatności na przykładzie Niemiec, Szwecji, UK, Włoch, Rosji,  oraz innych krajów

6. Zabezpieczenia w handlu zagranicznym

7. Gwarancje bankowe 

8. Inkaso dokumentowe i jego korzyści dla eksportera

9. Akredytywa dokumentowa – różne rodzaje i możliwości zastosowania

10. Ubezpieczenia eksportowe czyli jak zapewnić sobie odzyskanie należności eksportowych

· Kto ubezpieczy Twój eksport?

· Jak wybrać odpowiednią polisę eksportową?

· Wybór narzędzi do zabezpieczenia Twoich transakcji

11. Ryzyko płynące z różnic kulturowych i jego wpływ na sposób zawierania transakcji

12. Analiza optymalnych sposobów płatności z punktu widzenia eksportera

Praktyczne porady eksporterów


Szkolenie finansowane przez Komisję Europejską ze środków pochodzących z programu COSME (na lata 2014–2020) oraz Ministerstwo Rozwoju ze środków budżetu państwa.
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